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Grunstromwerk: Wir vermarkten Solarstrom!

GRUNSTROMWERK

Vor Ort Vermarktung Lokale Stromprodukte

Direktvermarktung nach Belieferung ohne Belieferung mit
Marktpramienmodell Netzdurchleitung Netzdurchleitung

Stromhandel Solare Teilversorgung Vollvsegls:r;gnligiglg mit
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Vor Ort Vermarktung ohne Netzdurchleitung bietet

groBes Potential fur PV-Betreiber und Stromkunden

Vor Ort Vermarktung 1:1 Vor Ort Vermarktung 1: N

PV-Anlage

VK

Leistung / Produktion
10 — 80 kW

(8 — 90 MWh/Jahr)

80 — 1.000 kW

(70 — 1.100 MWh/Jahr)

EEG-Tarif
90%: 12-16 €c/kWh
10%: 4-5 €c/kWh

v

Mehrerléspotential
2014: 3-7 %
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Gewerbebetrieb

Kunden
Standardtarife
(<100 MWh/Jahr)
Sondervertrage
(>100 MWh/Jahr)

Strompreis
Arbeit: 12-22 €c/kWh
Leistung: 25-30 €/kW

v
Einsparpotential
2014-19: 5-10%

PV-Anlage

Leistung / Produktion
20 — 400 kW
(16 — 440 MWh/Jahr)

EEG-Tarif
90%: 12-16 €c/kWh
10%: 4-5 £c/kWh

v

Mehrerldspotential
2014: 5-10 %
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Wohn-/Gewerbehof

Kunden
Standardtarife
(<100 MWh/Jahr)

Strompreis
Arbeit: 17-22 €c/kWh

v

Einsparpotential
2014-19: 5-10%
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#1: Konzept fur Beteiligung von Eigenverbrauch und

vor Ort Vermarktung an Umlagesystemen verankern

Chance

GroBes Potential von Eigenverbrauch und
vor Ort Vermarktung zur Marktintegration
von Solarstrom

PV-Industrie denkt erstmals dariber nach,
wer ihren Strom (ver)braucht!

Marktintegrationsmodell besser als sein Ruf

Reduzierte EEG-Umlage fir Verkauf von
Solarstrom an Dritte ist wirtschaftlich

Hindernis & Risiko

Eigenverbrauch und vor Ort Vermarktung
entziehen den Umlagesystemen Geld:
Nachhaltigkeit heutiger Regulierung fraglich

Beitrag zu Umlagesystemen langfristig notig

Investitionsrisiko, da Umlagebefreiung heute
nicht rechtssicher!

Abwicklungsprozesse Abfuhrung EEG-
Umlage aufwéndig

verkraftbar

v

= Kein EVB-Strohfeuer entfachen!
= Zukulnftige Beteiligung an

Umlagesystemen transparent regein

= Tatbestande von vor Ort Verbrauch und
»,Nahstrom“ konsistent regulieren
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#2: Energiedienstleistungen fur Marktintegration von

Solarstrom nutzen und mit Eigenleistung gleichstellen

Chance Hindernis
= Verkauf von Strom an Dritte = ,Solar-EVU* = Kauf und Verkauf vor Ort durch Dienstleister
= Konnen Betreiber EVU-Rolle ausfiillen? heute nicht rechtssicher wg. EG §33a (2):

Ver&auBBerung von Strom an Dritte =
Direktvermarktung nach §33a(1)?

) = Umgehungsmodelle wg. Fehlanreiz
Umlageabflhrung? Ungleichstellung Eigenverbrauch / vor Ort
Stromkennzeichnungspflicht? Verbrauch durch Dritte

Beobachtung Regulierung?
* Energiedienstleister kdnnen

= Gesetzeslage und energiewirtschaftliche
Vorgaben berucksichtigen

= Vermarktungsrisiken handhaben

= Kleinteilige Prozesse professionell
abwickeln

= Rechtskonforme Vertrage?
Kundenrisiken (Insolvenz/Umzug)?

= Rechtsunsicherheit beseitigen

» Ggfs. Fehlanreize fir Umgehungs-
modelle beseitigen
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#3: Prozesse und Anforderungen der VNB

harmonisieren
Chance Hindernis

= VNB = entscheidender Partner bei = Sehr unterschiedliche Anforderungen und
Umsetzung von vor Ort Vermarktung Vorgaben von VNBs

= Einfache, standardisierte Mess- & = Sehr unterschiedliche interne Prozesse bzgl.
Abrechnungskonzepte wirden Markt EDM / Vertrags- und Datenmanagement
befligeln = Oft unterschiedliche Rechtsauffassung

= Mess- & Abrechnungskonzept fir 10%-
Mengen

» Wechselprozess, Mess- & Anschluss-
konzept fur Unterzahler in 1:N Vermarktung

= Zielkonflikt freier Markt vs. vor Ort Verbrauch
bei 1:N Vollversorgung (Messkonzept /
Wechselprozess vs. vor Ort Stromnutzung)

v

= Mess- und Abrechnungskonzepte
rechtssicher und einheitlich regeln

= Tatbestande von vor Ort Verbrauch und

,Nahstrom“ konsistent regulieren
|
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#4: Nachweis der Stromqualitat von vor Ort Mengen

klarstellen
Chance Hindernis
= Einfacher Zugang zu Stromqualitat von vor = Koénnen HKN fiir vor Ort verbrauchte
Ort Mengen erméglicht innovative und Mengen ausgestellt werden?
attraktive Stromprodukte = Vor Ort Versorgung Stromkennzeichnungs-

pflichtig? Wie?

= Prozessaufwand zur Qualifizierung von
Kleinst-Mengen fur HKN (Gutachter-
anforderung)

= Stromqualitat von vor Ort Mengen

verfigbar machen
= Stromkennzeichnungspflichten kléren
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Systembruche beseitigen: Eine konsistente Losung

fur ,,Nahstrom“-Anreize hilft dem Markt

Vor Ort Nahstrom Direkt-
Vermarktung vermarktung

98l & 8l & 8l 8 9
i lee les 18 &

Eigenverbrauch

Abneh Gleiche Stromkunde, Stromkunde, Stromkunde,
AEAMET Rechtsperson Teilversorgung Vollversorgung Vollversorgung
Netzdurch- Nein Nein Ja Ja
leitung vor Ort Verbrauch vor Ort Verbrauch raumliche Néhe beliebige Entfernung
Tatbestande . Nur red. EEG- Alle Umlagen, ggdfs. Alle Umlagen, ggfs.
Keine Umlage Umlage StG-Befreiung Grinstromprivileg

i

= Einheitlicher Regulierungsrahmen fir Umlagen, Steuern und Abgaben

= Staffelung z.B. nach raumlicher Nahe, rechtlicher Struktur, Stromqualitat...
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Danke fur lhre Aufmerksamkeit

GRUNSTROMWERK GmbH

Oberhafenstralie 1
22097 Hamburg

Fax +49 (0) 40 33 44 378 - 111
Dr. Tim Meyer Martin Voigt
Tel. +49 (0) 40 33 44 378 - 101 Tel. +49 (0) 40 33 44 378 - 100
Mob. +49 (0) 160 5825729 Mob. +49 (0) 151 40751198
meyer@gruenstromwerk.de voigt@gruenstromwerk.de
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