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EEG 2012 ‘}’ CLEAN ENERGY
Neue Regeln fiir die Direktvermarktung ... ==Y SOURCING

... sollen die bedarfsgerechte
Stromerzeugung aus Erneuerbaren
Energien fordern

Nutzbar fur Windenergie:

= Marktpramie

= Grunstromprivileg

Nur flr Biogas bzw. steuerbare
EEG-Anlagen (Bioenergie, Gase):

* Flexibilitatspramie (nur fur Biogas)

» Regelenergie (nur fur)
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Direktvermarktung von EEG-Strom — Q" CLEAN ENERGY
Nahezu ausschlieBlich Marktpramie W SOURCING
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25 % EE-Strom in Deutschland — DM, CLEAN ENERGY
"0 SOURCING

aber GrUnstromversorger bleiben auf3en vor

* Nahezu 100 % des EEG-Stroms werden Day-ahead am Spotmarkt
der EPEX Spot in Paris vermarktet und damit zu Graustrom

— kein Unterschied zwischen Direktvermarktung und Vermarktung durch UNB

= Als Grunstrom wird in Deutschland nahezu ausschlief3lich
Wasserkraft aus dem Ausland (Skandinavien, Osterreich, Schweiz)
verkauft

= Stromvertriebe (Stromversorger) als zentrale Akteure im Strommarkt
haben nichts mit der Integration der fluktuierenden EE zu tun

= Stromvertriebe sammeln immer mehr Geld ein, mit dem sie ,nichts
zu tun haben®: Netzentgelte, Umlagen (EEG, KWK, 19, Offshore,
Stromsteuer, Konzessionsabgabe)
— Energie macht weniger als 20 % des Netto-Strompreises aus
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Grunstromprivileg — Versorgung von €3N CLEAN ENERGY
@ SOURCING

Kunden mit grUnem Strom aus EEG—AnIage

Anforderungen

= Lieferportfolio des Versorgers
— Mindestens 50% Strom aus EEG-Anlagen
— Mindestens 20% Strom aus fluktuierenden EEG-Anlagen

» Einhaltung der Kriterien auf Jahresbasis sowie in 8 von 12 Monaten

= Lastgangkriterium: Aufnahme von EEG Strom max. in Hohe der
Abnahmelast

Vorteile
» Echter Grinstrom aus EEG-Anlagen far Stromkunden

= Ausgleich der FEE nicht nur am Spotmarkt der EPEX Spot in Paris: auch
andere Marktplatze, Lastverschiebung von steuerbaren (EEG-) Anlagen und
Lastmanagement von Verbrauchern

= Wettbewerb um die Integration (Strukturierung) der FEE-Erzeugung

= Ubrige Optimierungsmaglichkeiten wie bei der Marktpramie
— Prognosen, Ferntiberwachung, Fernsteuerung, IT-Infrastruktur, Abrechnung, etc.
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Beispiel — Grinstromversorgung & CLEAN ENERGY
R® SOURCING

durch Clean Energx Sourcing

» Letztverbraucherabsatz ca. 3,9 Mrd. kWh
— spezialisiert auf (grof3e) Industrie- und Gewerbekunden

» Direktvermarktung im Grunstromprivileg
— bis zu 900 MW
— Wind, Deponie-/Klar-/Grubengas, Biomasse, Wasser
— ca. 1.000 Anlagenbetreiber

* Anreize zum flexiblen Anlagenbetrieb sind im GSP sehr grof3
— nicht nur negative Regelenergie (eigenes virtuelles Kraftwerk)
— bei CLENS Uber 50 MW GSP im flexiblen Betrieb zum aktiven

Portfoliomanagement (Deponiegas & Grubengas)
» Erganzend auch Direktvermarktung mit der Marktpramie

— Biogasanlagen im virtuellen Kraftwerk
— Windenergieanlagen mit hohen Vergitungen
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Lokale Stromversorgung @3 CLEAN ENERGY

Akzeptanz schaffen - Chancen nutzen! =@ SO0URCING
= Versorgung von Kunden in der )

Nachbarschaft von EEG-Anlagen  // /-~ == S

direkt oder indirekt durch den Windpark 1 Photovoltaik

Anlagenbetreiber

= Akzeptanz schaffen durch
preisgunstige und/oder

i Ortschaft
|
langfristig preisstabile !

z.B.: Haushalte,
Gewerbe, Offentliche

Stromversorgung 1 StraRenbeeuchiung,
\ \/ | etc.
\\ 7
= Chancen nutzen durch b Sogas/Bomasse -
wirtschaftliche Vorteile, die sich \\ H BHKW
aus der Direktvermarktung sowie S~ _-
der lokalen Versorgung ergeben B -
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@3 CLEAN ENERGY
~B® SOURCING

KonzeEte fur die lokale Stromversorgung

Ansatze fur lokale Versorgungsmodelle

= Befreiung von der Stromsteuer (bis zu 2,05 ct/kWh)

— Stromlieferung aus Anlagen bis 2 MW durch den Anlagenbetreiber im
yyaumlichen Zusammenhang“ oder

— Stromlieferung aus ,rein erneuerbaren Netzen”

= Grunstromprivileg: Reduzierung der EEG-Umlage um 2 ct/kWh
— Anforderungen wie beschrieben
— fur Stromsteuerbefreiung 100%ige: Versorgung aus dem Windpark
— Basis fur ,Burgerstrom“-Tarife aus Windparks

= Direkt- und Eigenversorgung: keine Umlagen
— Keine Durchleitung durch das offentliche Netz
2 keine Netzentgelte, KWK-, 19-, Offshore-Umlage, Stromsteuer
— Keine Stromlieferung zwischen unterschiedlichen Rechtspersonen
2>keine EEG-Umlage
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Beispiele Q,’ CLEAN ENERGY
lokale Versorgungsmodelle mit Windstrom =¥ SOURCING

= Versorgung von (Haushalts-) Kunden f Asselner
In der Nachbarschaft eines Windparks S Windkraﬁ
durch den Windparkbetreiber & \ ’ Gl & Co. K6
— teilweise als Voraussetzung fur Vergabe
von Flachen

- Beispiel: Asselner Windkraft powered by

$2 | CLEAN ENERGY
=% rcING

* Windenergieanlagen auf oder neben
dem Werksgelande von Industrie- und
Gewerbekunden (ohne Stromnetz)

- Beispiel: BMW in Leipzig
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Vorschlage fur die Starkung der DM, CLEAN ENERGY
J J “0 SOURCING

Vermarktung von Windstrom an Kunden

= Physische Walzung des prognostizierten Lastgangs anteilig an
alle Stromvertriebe (Day-ahead)
— Stromvertriebe werden die zentralen Akteure bei der Integration der FEE

» Starkung der (Direkt-) Vermarktung an Stromkunden

— Weiterentwicklung des Grunstromprivilegs bzw. Anpassung an den neuen
Ausgleichsmechanismus physische Profilwélzung

= Anpassungen im Stromsteuergesetz

— Streichung der 2 MW-Grenze flr die Stromsteuerbefreiung bei EE-
Anlagen (2 MW ist zu wenig fir moderne Windenergieanlagen)

— Rechtssichere Definition des raumlichen Zusammenhangs (am besten
Uber die Stromnetzebene)

— Klarstellung des Bilanzierungszeitraums (Jahresbilanz)
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Fazit — Akzeptanz und Integration durch DM, CLEAN ENERGY
. J "’0 SOURCING

Versorgung von Kunden aus EEG—AnIagen

* Die Versorgung von Kunden aus EEG-Anlagen schafft
Akzeptanz

* Das gilt insbesondere fur lokale Versorgungsmodelle, die eine
Verbindung zwischen Anlagenbetreiber und Stromkunden
herstellen (wie im Bioenergiedorf bei der Warme)

» Derzeitige Ansatzpunkte fur die (lokale) Versorgung von
Kunden mit Windstrom sind Grunstromprivileg, Stromsteuer
und Eigen-bzw. Direktversorgung

» Einbeziehung des Stromvertriebs und der gesamten Liefer-
kette bewirkt eine hohe Integrationswirkung fur Windstrom

* Das Potenzial fur Versorgung von Kunden aus EEG-Anlagen
hangt von der gesetzlichen Rahmenbedingungen ab
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